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Factorenergia
prevé triplicar
ventas en cinco
anos, hasta los
1.000 millones

BARCELONA Agencias

Factorenergia prevé alcanzar los
1.000 millones de facturacién en
cinco aios, mis del triple respec-
to a los 300 millones con los que
prevé cerrar el 2012, La clave de
este crecimiento reside en cl
aprovechamiento de la liberaliza-
cién de la electricidad en el dmbi-
to doméstico, que deberia ser
efectiva el I de enero del 2013 se-
gun el calendario fijado a nivel
europeo, explica el director de la
compania, Emili Rousaud. Ln
una entrevista a Europa Press,
Rousaud senala que la voluntad
de Factorenergia es captar
500.000 hogares en cinco afios
con una estrategia “a largo pla-
70" y pasar de las 30.000 empre-
sas clientes actuales —la mayoria
pyvmes- a 80.000, lo que también
implicard aumentar la plantilla,
que ha pasado de 40 personas en
2009 a 100 en laactualidad, y con
prevision de mis contrataciones.
La compania de comercializa-
cion eléctrica se financia con re-
Cursos propios v no tiene crédi-
tos con la banca, de forma que re-
invierte buena parte de los ingre-
sos. Actualmente, estd presente
en toda Espaia, excepto Cana-
rias, Ceuta y Melilla, aunque el
volumen de negocio procede
principalmente de Catalunya y
Madrid. Con la crisis, sigue bajan-
do la media de consumo eléctri-
co, aungue laempresalo compen-
sa con el aumento de clientes.e



