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Factor Energia espera
la liberalizacién -

Elanuncio de Factor Energia, una
empresa controlada al 65% por el
fondo de inversion JZI y que espera
facturar 300 millones de euros este
ano, de entrar en el mercado domés-
tico de la electricidad es unabuena
noticia para un sector en el que to-
daviano hallegado la plenaliberali-
zacion. Factor Energia trabaja solo
con empresasy ahora tiene unacuo-
tadel 2,1%en clientes y del 2,6% en
energiaen este sector. En teoria, el
Gobierno deberia dar el paso antes
de terminar este ejercicio, un movi-
miento que estard ligado con los es-
fuerzos por cortar con el crecimien-
to del déficit de tarifa, que alcanza ya
los 25.000 millones. La UE exige la
liberalizacién durante este ejercicio,

aunque no todos los paises llegaran
atiempo. Los expertos creen que
habrd otras empresas medianasy
serias que intentardn arafar cuota
demcadoaGasNanual,Iba'dm-
la, E.ON, Hidrocantibrico y Endesa,
pero también dudan de que la libe-
ra]muéutmgnundeseelmodelas
tarifas, Probablemente sucedalo
wmmdocaso,]alﬂaemhza—
debu&aﬁaermmgo
enlateleﬁmiamévilesunm
e el
0s conceptos de su que pue-
da cambiar de operadory quelos
precios puedan bajar. ;



- ArturZanén.Barcelona .
Factor Energia prepmml:s'a}-
to al mercado doméstico a
partir del proximo ejercicio. A
la espera de que el Gobierno
apmebe la liberalizacién del
negocio energético para ho-
gares, proceso al que obliga la
Uni6n Europea antes del 31
de diciembre, la compania es-
pera conseguir, en un plazo
de cinco afios, entre 300.000
y 500.000 clientes y facturar
mil millones de euros, el triple
queenlaactualidad.

La firma trabaja ahora solo
con pymes y grandes empre-
sas, y tiene unos 30.000 clien-
tes. En cinco aiios, espera al-
canzar las 80.000 compafiias.

Solo Gas Natural Fenosa,
Iberdrola, Endesa, E.On e Hi-

droeantabrico comercializan
el suministro eléctrico en ho-
gares en Espafia. Factor Ener-
gia espera ampliar la oferta y
para ello confia en que el Go-
bierno dé dos pasos. “Debe
haber mecanismos que no di-
ficulten la entrada en el mer-
cado de nuevas empresas y,
ademas, tiene que haber mar-
gen para ofrecer ofertas”, ex-
plicael fundador delacompa-
nia, Emili Rousaud.

La factura eléctrica de los
hogares cuenta con dos par-
tes: la tarifa regulada, donde
se cargan las subvenciones a
las renovables, y el consunio.
Cada una tiene un peso equi-
valente, Rousaud espera que
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la ponderacion del consumo
seamayor para que las ofertas
que pueda hacer a los particu-
lares se noten realmente en el
recibo final.

Estrategia

La compafiia luchara con el
precio. Factor Energia ofrece
a las empresas un descuento
del 20%, pero Rousaud toda-
via no sabe cuanto serd en los

- hogares. La otra arma sera el

servicio. “Hay que pasar de
tener abonados, que estan
cautivos y tienen que aceptar
el precio, a clientes que deci-
den”, sefiala el directivo, pro-
pietario del 35% de las accio-
nes de Factor Energia. El otro
65% pertenece al fondo JZI,
de Jordan Group.

La compaiia contratard
también a comerciales que
vayan puerta a puerta, unaes-
trategia que cree que “funcio-
na”, Factor Energia, sin deuda
con los bancos, cree que los
recursos propios seran sufi-

do gand 4,2 millones de euros,
un 14% menos que en 2010.
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